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TENDENCIAS EM MARMORES E GRANITOS FAZEM A DIFERENCA NOS
ACABAMENTOS!?

Simag apresenta as Novidades em Rochas Ornamentais

O Simag - Sindicato das Industrias
de Marmores, Granitos e Rochas
Ornamentais - uniu forcas e tem
apresentado através de feiras o melhor
e mais bonito material produzido pela
natureza: as rochas ornamentais. E o
caso da recente Expoacabamento -
Feira da Industria de Materiais para

Acabamento - que mostrou o que ha

de mais bonito e modermo em
revestimentos e acabamentos. O gedlogo Cid Chiodi Filho, da ABIROCHAS, tem promovido
o0 setor através de apresentacdes sobre as mais variadas pedras originadas no Brasil, e
motiva a venda desses produtos no pais.

Os marmoristas tém divulgado o uso de rochas
ornamentais em projetos de arquitetos e designers,
mostrando as novidades criadas pela propria natureza e
exaltando a durabilidade e grandiosidade do produto.
Os marmores e granitos s&o 0os mais ecologicamente
corretos, em termos de revestimentos e acabamentos
comparados as ceramicas e madeiras. Isso se deve ao
baixo nivel de energia exigido para a sua producao,
sem colaborar com o aquecimento global e outras
formas de degradacao ambiental.

Além disso, hdo existe uma pedra igual a outra.

Diferentes s@o as cores, desenhos e texturas; por isso as

rochas podem ser facimente adaptadas a qualquer

projeto e se encaixam com os diferentes estilos, desde o mais classico até o mais moderno.

1 Este texto foi elaborado pela jornalista Tais Hatzenberger, de Porto Alegre, para o Simag -
Sindicato das Industrias de Marmores, Granitos e Rochas Ornamentais, em 27 de outubro de
2009.
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Prova disso s&o as novas tendéncias, como as cubas em marmore, os materiais translicidos
e os acabamentos escovados, que mudam a aparéncia do ambiente.

Para todos os bolsos também sdo encontradas boas pecas, sem perder a beleza do
material. Nao € mais um artigo de luxo, € um produto que nunca sai de moda e dura para
sempre! O sindicato representa a arte inspirada pelo meio ambiente!

Constante De Carli, diretor da Marmoraria De Carli, com sede em Passo Fundo,
enfatizou que hoje em dia, com o sistema moderno de corte, € possivel conseguir pecgas
diferentes e com detalhes especificos de acordo com o gosto do cliente. Segundo ele, os
projetos de decoracdo e arquitetura buscam produtos importados, mas pela queda do
mercado externo, a busca por rochas nacionais tem crescido e promovido o setor.

“Percebe-se que as pedras sdo diferentes e deixam os projetos mais bonitos. Com
valores acessiveis ao cliente os marmores ganham mais espaco a cada dia”, ressalta o
marmorista Constante, ap6s mostrar as novidades de seu stand. Com filial em Porto Alegre, a
empresa apresenta com exclusividade o acabamento rebaixo italiano, com detalhes
especificos de acordo com cada estilo. A De Carli Marmore e Granitos, existente ha 82 anos,

esta atenta as novidades do setor.

Rl e Rogério Riegell, diretor da Marmoraria Riegell,
i gue ha 58 anos se destaca na venda de marmores
e granitos em Campo Bom, diz que feiras como a
Expoacabamento s&o importantes para mostrar ao
publico esse tipo de material. De acordo com
Rogério, usar pedras nobres €& mais comum
atualmente. Tem para todos 0s gostos e bolsos,
podendo-se encontrar marmores e granitos
adequados ao perfil de cada cliente.

Nao apenas os empresarios acreditam que
as rochas ornamentais sao o0s produtos mais
indicados para qualquer projeto de revestimento: os

consumidores também apontam suas preferéncias.

Marcia Fialho, que atua na construcao civil, diz que
tanto profissionalmente quanto em sua casa nao dispensa as pedras: “Acho barbaro os
marmores, alguns acham caro, mas pode ser comprado por um bom preco e da um
grande diferencial a casa. A manutencgao, praticidade na limpeza e durabilidade faz toda a
diferenca. Na minha cozinha eu coloquei uma mesa de madeira com uma pedra no meio,
ficou lindo e posso colocar pratos quentes sem problema de estragar”, comenta Marcia,

gue sempre tenta adaptar em seus projetos o marmore e abusa do diferencial das pedras.
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Atento as mudancas do setor e
principalmente, com o mercado interno, Cid
Chiodi Filho apresentou aos profissionais do
ramo as novidades e as novas tendéncias.
Também no ponto de vista ambiental, a
durabilidade faz a diferenca.

Segundo o geodlogo, pela Analise de

Ciclo de Vida - ACV - as rochas sao

ecologicamente superiores a madeira e

ceramica; seu uso agride menos o meio ambiente, e isso deve ser levado em consideracao
pelos profissionais. Para motivar a venda no Brasil, Cid destaca um manual que a
ABIROCHAS esta desenvolvendo para os profissionais da area, como uma forma de orientar
0s arguitetos a usarem rochas em seus projetos.

Destaques da palestra: confiabilidade
- conservagao - caracteristicas de
cada pedra - cuidados com a
aplicacdo - qualidade do material e
conservacao. Segundo ele, isso ajuda
os profissionais e compradores a
compreenderem a magnitude das

pedras e sua beleza.

Mais uma vez o Simag aposta no crescimento do setor através da unido de seus associados.

Simag

Sindicobo dos Industrios de Marr
Gronilos = Rochas Ormameaniais ¢ |.J I'
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